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Iy LH Mgmt & Sales GmbH

Verkaufer-Entwicklungsprogramm

zum High Performer

Kennen Sie das auch?
« Muss Vertrieb aktuell bei lhnen neu gedacht
werden?
» Haben Sie auch das Gefuihl, dass Sie mehr
Abschlisse machen kénnten?
o Stort es Sie, dass lhre Kunden immer feilschen und
Sie Nachlasse gewahren miissen?
Dann ist das INtem®-Training ,Verkaufer-
Entwicklungsprogramm zum High Performer” genau
das Richtige fir Sie.
Das erwartet Sie: Mit l|hrer Teilnahme an dem
Training erlernen Sie, wie Sie Umsatzblockaden
durchbrechen. Gewinnen Sie mehr vielversprechende
Kontakte zu moglichen Kunden und erzielen Sie mehr
Abschlisse. Verstehen Sie, wie lhre Kunden ticken,
damit Sie Ihre Angebote exakt auf die Bedlirfnisse der
Kunden zuschneiden konnen. Machen Sie sich
unersetzbar - bei lhren Kunden und in lhrem
Unternehmen.

lhr Vorteil: Langweilige Seminare sind unnotig. Als
akkreditierte INtem®-Trainer zeigen wir lhnen in dem
praxisnahen Verkaufer- Entwicklungsprogramm, wie
Sie sofort mehr verkaufen.

Wir laden Sie herzlich ein zu dem Verkaufer-Entwicklungs-
programm. Lernen und staunen Sie, wie Sie lhre Umsatz-

ziele noch erfolgreicher und zufriedener erreichen.
Fordern Sie lhre Kreativitat, Eigeninitiative und Ihr Selbst-
vertrauen - praxisnah und Erfolg versprechend.

Zielgruppe:

Dieses Seminar richtet sich an alle Unternehmer,
Verkaufer, Innendienstmitarbeiter, Key-Accounter
und Vertriebsleiter, die mehr Umsatz machen
mochten.

Auszug aus den Trainingsinhalten:

« Analyse der Kundenwinsche durch Ziel-,
Verstandnis- und Wertefragen

» Kontaktstapel

« Zustandsmanagement und
Entwicklungsziele

« Die drei Saulen des Verkaufserfolgs

« Der flnfstufige Einkaufsprozess

« Nutzenargumentation, Erklarung der
Leistung und Beweisfiihrung

« Nonverbale Kommunikation und
Ausarbeitung personlicher Starken

« Kundenbeziehungsanalyse und
Beziehungsmanagement

« Nutzenmatrix

» Kreative Gesprachseinstiege und aktives
Verkaufen

« Digital verkaufen

» Preisprasentation

» Unterbewusstsein und innere Einstellung

« Social Selling

Termine/Anmeldung o
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Verkaufer-Entwicklungsprogramm zum High Performer

Veranstaltungstermine

Teil 1: Samstag, 23.11.2024
08:30 bis 17:30 Uhr
Teil 2: Samstag, 30.11.2024
08:30 bis 17:30 Uhr
Teil 3: Samstag, 07.12.2024
08:30 bis 17:30 Uhr
Teil 4: Samstag, 14.12.2024
08:30 bis 17:30 Uhr
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[x] Ja, wir melden uns mit ___ Person/en fiir das Verkaufstraining an:

Teilnehmer

1.Name, Vorname

Stral3e, Nr.

PLZ, Ort

Telefon, E-Mail

2.Name, Vorname

StralBe, Nr.

PLZ, Ort

Telefon, E-Mail

lhre Investition

Die Gebuhr fiir das Training betragt:

1.990,-€ zzgl. MwsSt. inkl. aller Unterlagen, Zertifikate,
Getranke und Raumkosten.

-> 5% bei Buchung bis zum 30.09. <-
Veranstaltungsort

Henstedt-Ulzburg (bei Hamburg). Der genaue
Veranstaltungsort wird Ihnen rechtzeitig vor
Veranstaltungsbeginn bekannt gegeben.

Die Teilnahmegebiihr wird in Rechnung gestellt und
ist 8 Tage vor Trainingsbeginn féllig und ohne weitere
Abziige zahlbar.

Garantie: Nach Eingang der Anmeldung haben Sie ein Widerrufsrecht von 14 Tagen. Innerhalb
dieser Zeit konnen Sie die Trainingsteilnahme schriftlich (per Mail) absagen.

Rechnungsstellung

Firma

Name

StraBe, Nr.

PLZ, Ort

Land

Mit meiner Unterschrift bestatige ich, alle Informa-
tionen auf diesem Blatt sowie dem Flyer sorgfaltig
gelesen zu haben und melde mich verbindlich zu
dem Training an. Es gelten die AGB.

Datum, Unterschrift

Bitte das Formular elektronisch ausfiillen und per Mail an: Linus@LH-Mgmt.de senden
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